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Бизнес-образование для Вас: 

логистика, продажи, финансы!

	Тренинг-практикум 

  «Самомаркетинг: повышение собственной стоимости как рабочей силы и востребованности на рынке в условиях кризиса»
 

	Организатор:
	ООО «УкрБизнесКонсалтинг -2000»

	Место проведения:
	г. Киев, ул. А.Малышка, 1, гостиница «Братислава», 1 эт.

	Целевая аудитория:
	Руководители мелких и средних бизнесов, значительно сокративших объемы продаж; уволенные с работы  менеджеры, наемные работники и госслужащие; частные предприниматели, закрывающие свои бизнеса; предприниматели, открывающие свои бизнеса.


	Цель тренинга: 


	Дать участникам тренинга:

· практику  совершенствования себя как рабочей силы;
· формы и приемы повышения востребованности   на рынке рабочей силы;
· практические аспекты самофинансирования качественного роста  рабочей силы;
· привить практические навыки на уровне репродуктивного усвоения навыков L2 и L3 в самомаркетинге (практическое воспроизводство типовых действий; деятельность по самостоятельно созданному новому алгоритма)


	Консультант:
	Воскобойников Виктор Борисович -  кризис-менеджер (специалист по запуску бизнес-проектов, разрешению кризисных бизнес-ситуаций). 21 запущенный с нуля бизнес и «вытащенные» из кризиса фирмы. Доцент экономической теории, кандидат исторических наук, профессиональный педагог. Автор семинаров и тренингов по различным тематикам (бизнес-планирование, разработка и внедрение оптимальных структур и методов управления, маркетинг и деловой этикет). Автор более 40 научных работ и монографий по вопросам экономики, деятельности финансовых учреждений, негосударственного пенсионного обеспечения, привитию практических навыков личной финансовой деятельности. 

	п р о г р а м м а  

	1. Особенности кризиса в Украине. Реалии и прогнозы. Практика поиска работы в рыночных условиях. Практика бумеранга.

2. Самомаркетинг - практика саморазвития самоё себя как рабочей силы. Роль семейной поддержки.

3.  ПОРТ. Самомаркетинг – 1. Кто я есть как рабочая сила? Объективный взгляд изнутри. Положительные и удовлетворительные (отрицательные) самохарактеристики. Правдивый  ответ самому себе на вопрос «Почему дела пошли плохо?»
4. ПОРТ. Самомаркетинг – 3. Кем я хочу быть как рабочая сила? Определение ступени служебного роста. Усиление положительных рабочих качеств. Устранение отрицательных и удовлетворительных характеристик. 
5. ПОРТ. Самомаркетинг – 2. Конкретный план перехода от уровня Самомаркетинг – 1 к уровню Самомаркетинг – 3. Приоритеты в работе над повышением  собственных профессиональных качеств. Бюджет качественного роста. Многовекторность  заработков для достижении цели. 
6. Резюме как визитка  профессионала. Практическая разработка резюме. «Мозговая атака» группы по улучшению резюме (помощь зала). 

7. Практика ведения успешных переговоров с работодателем. Основы физиогномики. Участие в  ролевой игре «Я устраиваюсь на работу».

8. Ответы на вопросы. Скачивание на флэшки раздаточного материала. 

ПОРТ – Практическая Отработка под Руководством Тренера


	Стоимость участия 
	1500 грн. за одного участника. Действует система скидок. 
Скидка для постоянных клиентов  7%  . 

Для второго и третьего участника скидка  5% и 7% соответственно.


	Детальная информация:
	Тел/факс: (044) 599-43-20, 292-83-21, 
www.ubc.org.ua, e-mail: office1@ubc.org.ua 

	Мы отвечаем за качество предлагаемых учебных программ,  дорожим  своим имиджем и авторитетом.  Мы заинтересованы, чтобы после проведенного обучения Ваши сотрудники могли активно использовать и применять в своей ежедневной работе полученные знания, умения и навыки.  Если Вы желаете  направить на обучение более  5 – х  сотрудников, но предложенные даты для Вас не удобны, сообщите нам и мы постараемся откорректировать учебную программу  в  удобное  для Вас время и даты. 

Наши   программы  предусматривают возможность проведение корпоративного (индивидуального) заказа по специально разработанным примерам и задачам, с учетом специфики вашего бизнеса и уровня подготовки Вашего персонала,  экономически для Вас это будет гораздо выгоднее.



	Тематика мероприятия всецело охватывает сферу развития и продвижения бизнеса, а расходы за участие относятся к составу валовых (ст.5 ЗУ о налогообложении прибыли предприятий"), которые связаны с подготовкой, организацией и управлением производства.




Организатор оставляет за собой право вносить изменения в программе семинара!
