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Бизнес-образование для Вас: 

логистика, продажи, финансы!

	Уважаемые дамы и господа!

Приглашает Вас принять участие в очень полезном и интересном тренинге ,  

КАК СБЕРЕЧЬ  И ПРЕУМНОЖИТЬ  ДЕНЬГИ 

/ класс финансовых инструментов /

	Организатор:
	ООО «УкрБизнесКонсалтинг -2000»

	Место проведения:
	г. Киев, ул. А.Малышка, 1, гостиница «Братислава», 1 эт.

	Целевая аудитория:
	директора предприятий, собственники бизнеса, менеджеры высшего и среднего звена, все кого интересует данная тематика.

	Консультант:
	Воскобойников Виктор Борисович -  кризис-менеджер (специалист по запуску бизнес-проектов, разрешению кризисных бизнес-ситуаций). 21 запущенный с нуля бизнес и «вытащенные» из кризиса фирмы. Доцент экономической теории, кандидат исторических наук, профессиональный педагог. Автор семинаров и тренингов по различным тематикам (бизнес-планирование, разработка и внедрение оптимальных структур и методов управления, маркетинг и деловой этикет). Автор более 40 научных работ и монографий по вопросам экономики, деятельности финансовых учреждений, негосударственного пенсионного обеспечения, привитию практических навыков личной финансовой деятельности. 

	п р о г р а м м а  

бизнес – практикума:

	1 блок:  Использование банковских услуг. Практические аспекты работы с депозитами банков – срочными и до востребования, в гривне и в валюте. Юридические основы деятельности банков. Игра «Деньги и депозит». Практическое занятие по расчетам суммы безопасного депозита. Как брать кредиты в банках в гривне и в валюте. Разработка личных планов финансовой безопасности. Фонд гарантирования вкладов физических лиц. Мозговая атака по разработке стандартных схем работы с банками, позволяющими повысить инвестиционный доход на личные вклады. Как подстраховаться от тенденции снижения ставок по депозитным вкладам. Работа с банковскими металлами. 

2 блок: Кредитные союзы. Законодательные основы деятельности кредитных союзов в Украине. Что такое паи и как грамотные люди становятся миллионерами. Практика работы с депозитами и кредитами. Как определить надежность кредитного союза. Как брать кредиты. Разработка индивидуальных кредитных схем. Практические наработки повышения их эффективности. Безопасность вкладов. Разработка стандартных схем работы с кредитными союзами. 

3 блок: Создание частной пенсии в негосударственных пенсионных фондах. Практические аспекты формирования частной пенсии. Сущность перехода от системы пенсионного обеспечения к системе пенсионного страхования. Основные положения Закона Украины «О негосударственном пенсионном обеспечении». Практика и перспективы внедрения корпоративных программ создания частных негосударственных пенсий работниками предприятия за счет предприятия. Определение эффективности индивидуальной программы создания частной негосударственной пенсии. Практические расчеты определения оптимальной величины частной пенсии. 

4 блок: Продукты страховых компаний. Особенности индивидуальных страховых продуктов. Практические аспекты деятельности по медицинскому страхованию, страхованию от несчастных случаев, пенсионному страхованию (аннуитенты), страхованию жизни. Практические аспекты создания комплексной индивидуальной страховой программы. 

5 блок: Использование возможностей лизинговых компаний. Практические возможности физического лизинга в работе с лизинговыми компаниями. Оперативный и финансовый лизинг. Перспективы развития продуктов лизинговых компаний. 

 6 блок: Операции с недвижимостью. Работа с облигациями инвестиционных строительных компаний. Работа с ипотечными центрами украинских банков. Вложение денег в недвижимость по Роберту Т. Киосаки – автору триумфальной серии «Богатый папа, бедный папа». Правило 100:10:3:1. Плюсы и минусы. Практика различных форм покупки. Переуступка прав собственности. Перспективы и формы работ с земельной собственностью. 

7 блок: Практическая работа с ценными бумагами. Фондовый рынок Украины. Ценные бумаги: акции, облигации эмитентов, облигации муниципальных займов. Институты совместного инвестирования. Перспективы развития фондового рынка Украины. 

8 блок: Самомаркетинг как финансовый инструмент повышения личных доходов. Сущность самимаркетинга и его разнообразные аспекты. Самомаркетинг как финансовый инструмент. Самомаркетинг как практика разработки и реализации программы повышения стоимости себя как рабочей силы (для занятия более престижной должности или более успешного ведения собственного бизнеса). Разработка плана самомаркетинга. 

Практические рекомендации для слушателей класса. 



	Стоимость участия 
	1500 грн. за одного участника. Действует система скидок. 
Скидка для постоянных клиентов  7%  . 

Для второго и третьего участника скидка  5% и 7% соответственно.


	Детальная информация:
	Тел/факс: (044) 599-43-20, 292-83-21, 
www.ubc.org.ua, e-mail: office1@ubc.org.ua 

	Мы отвечаем за качество предлагаемых учебных программ,  дорожим  своим имиджем и авторитетом.  Мы заинтересованы, чтобы после проведенного обучения Ваши сотрудники могли активно использовать и применять в своей ежедневной работе полученные знания, умения и навыки.  Если Вы желаете  направить на обучение более  5 – х  сотрудников, но предложенные даты для Вас не удобны, сообщите нам и мы постараемся откорректировать учебную программу  в  удобное  для Вас время и даты. 

Наши   программы  предусматривают возможность проведение корпоративного (индивидуального) заказа по специально разработанным примерам и задачам, с учетом специфики вашего бизнеса и уровня подготовки Вашего персонала,  экономически для Вас это будет гораздо выгоднее.



	Тематика мероприятия всецело охватывает сферу развития и продвижения бизнеса, а расходы за участие относятся к составу валовых (ст.5 ЗУ о налогообложении прибыли предприятий"), которые связаны с подготовкой, организацией и управлением производства.




Организатор оставляет за собой право вносить изменения в программе семинара!
