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Бизнес-образование для Вас: 

логистика, продажи, финансы!

	Тренинг-практикум 
«Кризис в Украине. Практика выживания с прибылью 
в условиях кризиса»
/ класс финансовых инструментов /

	Организатор:
	ООО «УкрБизнесКонсалтинг -2000»

	Место проведения:
	г. Киев, ул. А.Малышка, 1, гостиница «Братислава», 1 эт.

	Целевая аудитория:
	директора предприятий, собственники бизнеса, менеджеры высшего и среднего звена, все кого интересует данная тематика.

	Цель тренинга: 


	· дать теоретические и практические основы кризиса. Меры безопасности;
· ознакомить с практикой выживания и прогнозирования фаз кризиса.
· обучить практике формирования личного кредитно-инвестиционного портфеля;
· помочь в усвоении комплексного подхода в работе с  финансовыми инструментами;


	Консультант:
	Воскобойников Виктор Борисович -  кризис-менеджер (специалист по запуску бизнес-проектов, разрешению кризисных бизнес-ситуаций). 21 запущенный с нуля бизнес и «вытащенные» из кризиса фирмы. Доцент экономической теории, кандидат исторических наук, профессиональный педагог. Автор семинаров и тренингов по различным тематикам (бизнес-планирование, разработка и внедрение оптимальных структур и методов управления, маркетинг и деловой этикет). Автор более 40 научных работ и монографий по вопросам экономики, деятельности финансовых учреждений, негосударственного пенсионного обеспечения, привитию практических навыков личной финансовой деятельности. 

	п р о г р а м м а  

	1. Теория и практика кризиса

Отечественные версии кризиса: СМИ, США, политики, КМ, НБУ, Гарант, монетарная политика, экспортеры, иностранный капитал и др. Классика - кризис по Карлу Марксу. Характеристика четырех фаз и прогнозирование на будущее. Неоклассика – Джон Кейнс.

Опасная глобализация: амеро (САС - США, Канада, Мексика); еврозона; РФ и КНР; сукре (юг Америки); Золотой Манделла – континентальная валюта Африки; афро (юг Африки); арабские страны Персидского залива и др. Перспектива – глобо и вживленный в тело финансовый чип.

Особенности кризиса в Украине. Борьба быков и медведей. Годичный график доллар/гривня.

 Искусственные массовые психозы – как источник сверхприбылей олигархов и обнищания мелкого и среднего бизнеса. 
Практика семейного (индивидуального) противодействия кризису: оптимизация бюджета (константа – потребности – желания); поиск новых заработков; оптовые закупки; семейная кухня; дауншифтинг; самомаркетинг; инвестирование по золотому правилу «Покупай, когда подешевело, а продавай на высоте»; дирижирование валютами при инвестировании; соблюдение правила фиксированных обязательств – не более 30% дохода. 
Инаугурация Обамы – выход из кризиса или начало обвала доллара? 


Расчет личной таблицы «Финансовая свобода -  структура кредитно-инвестиционного портфеля - социальный статус в обществе»

Теория и практика Финансовой свободы. Практика расчета и безопасность увеличения семейного (личного) КИП.




2. Законодательство и практика работы с некоторыми финансовыми инструментами:

с банками:  гарантии ФГВФЛ, методика безопасного депозита, кредиты и коэффициент 0,5417, операции с золотом. Бюро кредитных историй в Украине. Ролевая игра «Правильное поведение в банке при открытии депозита»;

с негосударственными пенсионными фондами. Альтернативные финансовые инструменты;

со страховыми компаниями. Разновидности, практика работы с менеджерами СК;

с институтами совместного инвестирования (ПИФ). Выбор финансового инструмента по типу и виду. Финансовые схемы. Безопасность.

на фондовом рынке.  Законодательство, финансовые инструменты, практика работы.



с недвижимостью: покупки для себя и продажи, аренда.  Правило Киосаки (100:10:3:1);




с земельными участками. Практика работы с земельными участками: покупки для себя, перепродажи, аренда, залоги. Риски. Перспективные направления.  

3. Итоги.

Ответы на вопросы. Практические рекомендации для слушателей класса. 



	Стоимость участия 
	1200 грн. за одного участника. Действует система скидок от ЮС «КАПРИЗ». 
Скидка для постоянных клиентов  7%  . 

Для второго и третьего участника скидка  5% и 7% соответственно.


	Детальная информация:
	Тел/факс: (044) 599-43-20, 292-83-21, 
www.ubc.org.ua, e-mail: office1@ubc.org.ua 

	Мы отвечаем за качество предлагаемых учебных программ,  дорожим  своим имиджем и авторитетом.  Мы заинтересованы, чтобы после проведенного обучения Ваши сотрудники могли активно использовать и применять в своей ежедневной работе полученные знания, умения и навыки.  Если Вы желаете  направить на обучение более  5 – х  сотрудников, но предложенные даты для Вас не удобны, сообщите нам и мы постараемся откорректировать учебную программу  в  удобное  для Вас время и даты. 

Наши   программы  предусматривают возможность проведение корпоративного (индивидуального) заказа по специально разработанным примерам и задачам, с учетом специфики вашего бизнеса и уровня подготовки Вашего персонала,  экономически для Вас это будет гораздо выгоднее.



	Тематика мероприятия всецело охватывает сферу развития и продвижения бизнеса, а расходы за участие относятся к составу валовых (ст.5 ЗУ о налогообложении прибыли предприятий"), которые связаны с подготовкой, организацией и управлением производства.




Организатор оставляет за собой право вносить изменения в программе семинара!
